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Per capire meglio la strut-
tura di questa importante 
realtà, è possibile utilizzare 
lo schema a blocchi riporta-

to nel seguito di questo articolo.
Noi ci concentreremo sulla Staging 
Systems Europe, che comprende 
il marchio Litec insieme ad altri 
brand ben noti fra i professionisti: 
Tomcat, Brilliant Stages, IFF.
Il centro nevralgico della divisione 
Staging Systems Europe (da qui in 
poi abbreviato con SSE) è a Mo-
gliano Veneto, dove è concentrato 
tutto il management, il reparto di 
ricerca e sviluppo del gruppo ed 
una parte della produzione dell’in-
tera divisione; altri siti produttivi, 
invece, sono presenti in Europa. 
Ma riassumiamo in breve alcuni 
passaggi importanti della storia 
di Litec. L’azienda è stata fondata 
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nel 1991 con lo scopo di distribuire prodotti professionali 
nel settore dello spettacolo, distribuzione a cui, nel ‘93, vie-
ne affiancata anche una piccola produzione interna di ac-
cessori: Gelpack, Cablegrip e Cablecross. Nel ‘95, con il mar-
chio Litio, inizia la produzione di strutture in alluminio e già 
nel 1998 l’azienda decide di abbandonare la distribuzione 
di marchi altrui per dedicarsi interamente alla sola produ-
zione, sostituendo anche il marchio Litio con Litec. Questo 
marchio dà così il nome all’azienda e a tutta la produzione.
Alla fine degli anni Novanta, Litec viene acquisita dal grup-
po Manfrotto, leader al mondo nel settore dei supporti per 
fotografia, video, cinema e televisione, già parte del grup-
po Vitec. Grazie a questa scelta arrivano nuove risorse e, 
grazie ad una organizzazione più strutturata ed efficace, 
vedono la luce nel 2002 le serie di truss Libera e High Load 
che consentono all’azienda di entrare nel più esigente mer-
cato top professionale. Nel 2004, con un nuovo logo ed un 
nuovo catalogo, inizia un’altra era, tra prodotti innovati-
vi e nuove collaborazioni: Litec diventa Master Distributor 
della Columbus McKinnon per le linee Lodestar e Prostar, 
mentre nel 2005 si completa la fase di progettazione e test 
della nuova piastra serie “S” che sarà poi impiegata in tutti 

i tralicci delle linee Standard e Heavy Duty. Nel 2006 Litec 
si sposta in un nuovo edificio di oltre 6000 metri quadrati 
in cui vengono concentrate e potenziate tutte le attività di 
gestione, di ricerca e sviluppo e di produzione, tra cui il nuo-
vo centro di produzione dei poliuretani. Con questo nuo-
vo reparto, Litec si occupa direttamente della produzione 
dei nuovi modelli di pedane passacavo Cablecross. Fin qui 
l’azienda è sempre stata sotto la guida di Giuliano Luvisot-
to, padre fondatore del marchio Litec, che, ad aprile 2008, 
ha deciso di lasciare la direzione di Litec per percorrere nuo-
ve esperienze, ed è stato sostituito da una equipe di pro-
fessionisti, fra cui Pier Luigi Gherardini, General Manager, 
al quale rivolgiamo alcune domande per capire meglio il 
presente ed il futuro dell’azienda.
Qual è oggi la missione di SSE?
Possiamo riassumerla in tre punti fondamentali: l’inter-
nazionalizzazione dei marchi del gruppo, riuscire cioè 
con i marchi europei a penetrare nei mercati americani 
e viceversa; mettere a disposizione di tutti i marchi del 
gruppo il reparto di ricerca e sviluppo; ed infine orga-
nizzare training a livello internazionale, ovviamente nei 
settori in cui operiamo.

Pochi riconosceranno a Prima vista 
questo marchio, ma...

La quasi totalità dei lettori conoscerà il marchio 
Litec, da 10 anni entrato a far parte del gruppo 
d’investimento internazionale Vitec, quotato al 
London Stock Exchange. Tre le macro-divisioni 
interne – Imaging & Staging, Broadcast System e 
Broadcast Service – Litec è inserita nella prima.
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1: Da sinistra: Pierluigi Gherardini, 
Orietta Rosso e Paolo Dozzo.

http://www.soundlite.biz/soundlite76/link/litechomeit.html
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Avete intenzione di allargare la 
vostra produzione su altri mer-
cati?
La priorità è quella di sviluppare i 
marchi in portafoglio ed i relativi 
prodotti consolidando la presenza 
in tutti i mercati in cui operiamo. 
L’accordo con il gruppo Columbus 
McKinnon per le linee Lodestar e 
Prostar ed i conseguenti quadri di 
controllo per i motori, progetta-
ti e costruiti da noi con il marchio 
EXE, vanno in questa direzione, 
così come l’accordo con Manfrotto 
per la distribuzione della parte di 
catalogo denominata Manfrotto 
Entertainment che comprende ele-
vatori, ganci, supporti, accessori ecc.
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The Vitec Goup plc

Imaging & Staging
CEO: Francesco Bernardi

Broadcast Service
CEO: Andy Crist

Broadcast System
CEO: Joop Janssen

Imaging Accessories
Avenger / Gitzo / Kata / Manfrotto

Staging System
Brillant Stages / IFF / Litec / Tomcat

Imaging Distribution
Bogen Imaging

(USA, UK, Italy, Germany, Japan)

Bexel
Bexel ASG
Bexel BFS
Bexel BVG

Camera Dynamycs
Autoscript
OConnor

Petrol
Sachtler
Vinten

Vinten-Radamec

Communications
Clear-Com

Drake

Mobile Power
Anton/Bauer

RF System
Microwave Service
Corporation (MSC)

Nucomm
RF Central

Litepanels

Con questa internazionalizzazione dei mercati, non senti-
te la concorrenza dei produttori emergenti?
Certo, siamo nel mercato, ma crediamo di poter dare un 
valore aggiunto diverso a ciò che facciamo. Conosciamo a 
fondo il nostro prodotto in quanto spesso siamo stati noi ad 
inventarlo e a svilupparlo e questa conoscenza ci permette 
di offrire una gamma per tutte le applicazioni, dalla fascia 
bassa alla fascia molto alta. Inoltre, ai clienti offriamo un 
supporto tecnico di spessore. 
Quali sono quindi gli obiettivi futuri del gruppo?
Obiettivi del gruppo sono riassunti nella nostra “mission”: 
sviluppare il primo network produttivo globale per i prodot-
ti trussing, rigging e staging seguendo gli standard interna-
zionali di sicurezza più rigorosi, collaborando con i nostri 
partner per ottenere benefici reciproci, di lungo termine ed 
efficaci attraverso la costante innovazione. E per conseguire 
l’obiettivo, il cliente è al centro delle nostre attenzioni e 
delle nostre scelte strategiche.  
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2: Uno scorcio di un reparto di 
produzione.

3: Una parte del magazzino.

Staging Systems Europe S.p.A
Via Raffaello, 31
31021 Mogliano Veneto - TV
tel. 041 5960000
fax 041 5970186
www.litec.it 
info@litec.it

D:SIDER
the digital side of pro:audio
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