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Camco e Joint Rent
Camco GmbH sta riprogettando la sua strategia 
export, scegliendo di lavorare con una rete di 
partner nei territori chiave, anziché utilizzare 
un singolo punto di distribuzione. La prima 
implementazione di questo nuovo modello 
di business sarà l’Italia, dove JointRent s.a.s. è 
stata nominata il nuovo “Premium Partner” 
dell’azienda tedesca.
Come Premium Partner in Italia, la ravennate 
Joint Rent è responsabile della nomina dei 
rappresentanti e, oltre a ciò, fornirà prodotti 
e servizi agli utenti finali Camco sul territorio 
italiano.
info Joint Rent: tel. 0544 938030; 
www.jointrent.com

Frank Loyko Presidente di RCF USA Inc.
RCF ha il piacere di annunciare la nomina di Frank 
Loyko a Presidente di RCF USA Inc. Nella sua nuova 
posizione, Loyko sarà responsabile per le strategie 
commerciali di RCF e dB Technologies sul mercato 
statunitense.
Loyko, che è stato tra i fondatori dell’azienda 
EAW, ha un’esperienza trentennale nel mercato 
dell’audio professionale e nell’organizzazione di reti 
commerciali. Recentemente, Loyko ha occupato la 
posizione di Direttore Vendite per Avid Technologies / 
Digidesign e, prima ancora, di Vice Presidente delle 
vendite nel gruppo Loud Technologies Inc.
info RCF: tel. 0522 27441; www.rcf.it

Thomas Mittelmann & Powersoft
La fiorentina Powersoft ha nominato Thomas 
Mittelmann nuovo Business Development Manager a 
partire dal 1 settembre 2009.
Il settore dell’amplificazione ad alto livello non è nuovo 
per Mittelmann, che arriva da otto anni di vendite 
internazionali con Lab.Gruppen.
info Powersoft: tel. 055 7350230; 
www.powersoft-audio.com

Robe acquisisce Dioflex
Nella più recente fase del progetto di continua 
espansione, il costruttore ceco di illuminotecnica 
Robe ha acquisito un suo fornitore storico, l’azienda 
produttrice di PCB Dioflex.
La Dioflex è sita a Roznov, vicino alla sede Robe, ed 
è una moderna struttura di 2000 m2 con processi 
completamente automatizzati per la produzione di 
circuiti stampati e conta 30 dipendenti specializzati.
L’inglobamento della produzione di PCB permetterà 
prezzi più competitivi sui prodotti Robe ed Anolis.
Oltre a soddisfare l’intero fabbisogno di Anolis e Robe, 
uno degli obbiettivi di Dioflex è quello di vendere il 50% 
della produzione a clienti terzi entro un anno.
info Robe: www.robe.cz

Midas Consoles Italy
In accordo con la casa madre Midas, con sede a 
Kidderminster nel Regno Unito, il 4 settembre 
2009 è stata costituita la nuova società 
Midas Consoles Italy s.r.l.
La costituzione di questa nuova realtà è stata 
possibile grazie alla collaborazione con Texim s.r.l., 
distributore italiano delle apparecchiature Klark 
Teknik dal 1993 e Midas dal 2006.
La nuova Midas Consoles Italy si occuperà 
esclusivamente della commercializzazione 
e dell’assistenza pre e post vendita delle 
apparecchiature Midas e Klark Teknik.
info Midas Consoles Italy: tel. 0362 923811; 
www.midasconsoles.it

Adriano Sanson in Coemar
Adriano Sanson entra nel team commerciale 
di Coemar con la funzione di “Sales Executive” 
per il mercato italiano. Esperto nel settore 
illuminotecnico per lo spettacolo, Adriano 
aggiunge alla competenza commerciale una 
significativa esperienza di Lighting Designer.
Adriano affiancherà i clienti Coemar nel realizzare 
soluzioni mirate alle loro specifiche esigenze 
e a quelle dei loro clienti, per rispondere ad 
un mercato sempre più selettivo. Con questo 
inserimento Coemar fa un ulteriore salto di qualità 
in un mercato di riferimento, completando con 
una importante figura professionale il team 
commerciale Coemar Italia.
info Coemar: tel. 0376 77521; www.coemar.com

Giorgio Radice a SGM 
SGM annuncia la nomina del nuovo direttore 
commerciale.
Giorgio Radice, professionista nel settore 
dell’illuminazione per lo spettacolo e l’architettura, 
assume l’incarico di direttore delle vendite per il 
mercato globale dall’inizio di ottobre 2009 presso la 
sede centrale di SGM a Tavullia.
Giorgio è conosciuto ed apprezzato da quanti 
operano nell’industria dell’illuminazione professionale 
e si è sempre distinto per la sua profonda conoscenza 
del mercato e la vasta esperienza commerciale 
maturata, a diversi livelli, tra le più note aziende 
internazionali del settore, nonché per il suo impegno 
in progetti di illuminazione di alto profilo.
SGM è sicura che il mercato trarrà grande beneficio 
dalla vasta esperienza di Giorgio e formula i migliori 
auguri per il suo nuovo incarico.
info SGM: tel. 0721 476477; www.sgm.it

Si interrompe l’accordo 
Litec-Proel
Litec ha annunciato 
l’interruzione dell’accordo 
commerciale con Proel.
Questo consentirà a Litec 
di curare in modo più 
proficuo i rapporti con i 
clienti, sviluppando un 
network più capillare in 
tutta Italia per fornire ai 
propri prodotti un adeguato 
supporto commerciale e 
tecnico. Questa azione, 
inoltre, permetterà a Litec 
di migliorare ancor più la 
propria comunicazione 
e valorizzare la propria 
immagine in modo più 
coerente ed efficace su tutto 
il territorio nazionale.
info Staging Systems Europe: 
tel. 041 5960000; www.litec.it

Trabes e Proel
Siglata un’importante 
partnership commerciale 
tra Proel e Trabes per il 
trussing. L’accordo risponde 
all’esigenza di Proel di una 
più ampia flessibilità nel 
servizio e di un ulteriore 
rafforzamento del “problem 
solving”, parallelamente alla 
spinta verso un maggiore 
controllo strategico sulle linee 
di prodotti di questo settore.
Si è dunque chiuso il 
precedente rapporto con 
Litec, anche in seguito alle 
recenti scelte commerciali 
dell’azienda non in linea con 
le strategie di Proel.
Questa partnership ha il 
sapore di qualcosa di più 
di un semplice accordo 
commerciale, data l’apertura 
di Trabes verso una 
partecipazione all’azionariato 
da parte di Proel.
info Trabes: tel. 0543 783511; 
www.trabes.it
info Proel: tel. 0861 81241; 
www.proelgroup.com
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Plug, Plug, Plug & Play
Rocknet, l’audio networking è diventato semplice.

160 canali di audio digitale su di un network bidirezionale cat 5 
che può contare fino a 99 unità. Totale ridondanza della rete e 
delle singole unità e segnali sempre disponibili, ovunque con una 
latenza infinitesima: tutto questo è RockNet.
Niente indirizzi IP, no ethernet, niente complicazioni! E c’è un’altra 
bella notizia: RockNet è semplicissimo da usare.
Tutte le unità si configurano automaticamente, basta premere un 
paio di pulsanti sul frontale, e il setup è finito!
l’audio networking non è mai stato cosi facile.

Per ulteriori informazioni visitate www.riedel.net o contattate il distributore per l’Italia 
Molpass: tel. 051.6874711. Saremo lieti di organizzare una dimostrazione su richiesta.
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